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Quoi faire pour augmenter ses revenus ?

1

Etablir sa liste 
de noms

•Liste de noms

Fixer des 
rendez-vous

•Rendez-vous

Présenter 
l’affaire LR

•Vente ou Parrainage

Chiffre 
d’Affaire

•Chiffre d’Affaires

Bonus !
•Bonus (Prime) 
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Liste de noms : au moins 100 

2

Qui à un travail difficile ?

Répertoire téléphonique

Contacts emails

Contacts réseaux sociaux

Albums photos…

Commerçants de proximité

Conjoints et ami(e)s de toutes les personnes faisant
partie de votre liste de noms

Adhérents de votre club de sport ou de l’association à
laquelle vous faites partie

Qui possède une entreprise ?

Qui porte une barbe, des lunettes, un chapeau …

Qui fait du sport ?

Qui travaille de nuit ?

On commencera par 30 puis on 
complètera au fur et à mesure 
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VENTE : 1er Temps prendre des RdV avec son entourage

Lors de votre démarrage, prenez rendez-vous auprès de vos proches, de vos amies, de
vos voisins pour vous familiariser.

Bonjour xxxx, je t'appelle car je viens de démarrer une nouvelle activité dans le domaine
des soins de la peau avec des produits naturels à l'Aloe Vera. Je cherche des cobayes
pour m'entrainer. Tu veux bien m'aider ?

Heu oui, mais que puis-je faire ?
C'est très simple, je passe chez toi ou tu passes chez moi, on prend un café et je te fais
découvrir ma gamme en t'offrant un soin à domicile. Cela me permettra de m'entraîner
et tu me donnera ton avis.

Oui avec plaisir, j'aime bien jouer le cobaye quand c'est agréable 

Ok super, tu serais dispo mardi soir ou samedi matin ? Alors c'est noté à Samedi à 10h00,
je te laisse le soin de le noter de ton côté, à Samedi.

C'est simple, efficace et personne ne refuse de vous aider présenté de cette façon
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PARRAINAGE : 1r temps prendre des RdV avec son entourage

Bonjour xxxx, je n’ai pas beaucoup de temps pour te parler, mais il est important que je
puisse entrer en contact avec toi, je viens de démarrer une nouvelle activité :
 J’ai toujours admiré la façon dont tu mènes tes affaires et j’aimerais que me donne ton

avis.
 Ou : Tu as toujours été de bon conseil pour moi et j’ai toujours apprécié cela, j’aimerais

que tu me donne ton avis.
 Ou : Tu es une des personnes les plus importantes dans ma vie et j’ai vraiment confiance

en ton instinct, j’aimerais que tu me donne ton avis.
 Ou : J’ai besoin de toi pour chercher la petite bête et connaitre ton opinion.
 Ou : J’aimerais vraiment que tu y jettes un œil et que tu me donne ton avis.

Heu oui, mais que puis-je faire ?
C'est très simple, je passe chez toi ou tu passes chez moi, on prend un café et je te présente
mon activité et tu me donnera ton avis. Je t’en remercie, sincèrement.

Oui avec plaisir, 
Ok super, toi et ton compagnon seraient disponibles mardi soir ou samedi matin ? Alors
c'est noté à Samedi à 10h00, je te laisse le soin de le noter de ton côté, à Samedi.

SOYEZ BREF
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Présentation d’Affaire en Face à Face

Mettre sur la table :

 La plaquette de présentation de l’entreprise

 La starbox et 2 ou 3 produits préférés

 Une feuille A4 R/V pour expliquer et synthétiser

Sortir à la fin de la présentation : La demande de partenariat + directive + kits de démarrage
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Présentation d’Affaire en Face à Face : Feuille A4 R/V de synthèse

Parcourir ensemble 
la plaquette et noter 
sur une feuille A4 les 

points importants 
ou imprimer les 2 
pages suivantes

Le prospect 
repartira avec la 

feuille A4 R/V

Présenter en 4 thèmes :

1) Société






2) Rémunération






3) Accompagnement






4) Conclusion
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Synthèse Présentation Activité LR : Feuille A4 R/V

 La société

a. 35 ans de succès

b. Société Allemande

c. Producteur et Fabricant

d. Marchés du futur : bien-être et beauté

e. Collaborations avec des stars : confiance

f. Comité d'entreprise 

g. Usine de production d‘Aloe Vera la plus moderne d'Europe

 Accompagnement LR-Synergie

a. Solutions marketing clefs en main : newsletters, promos, 

flyers, livrets, vidéos, tutos, sites web, vente internet

b. Deux sites web professionnels Vente & Recrutement

Indiquez votre : Nom, prénom, tel et email et laisser la feuille A4 R/V à votre prospect

 Plan de rémunération

a. Charges sociales payées

b. Marge 40% + bonus différentiels, bonus leader …

c. Bonus voiture pour managers et plus

d. Minimum garanti Fast Track 250€, 500€, 1000€, 1250€

e. Voyages

 Conclusion

a. Aucun risque, économie pour soi et gain d’argent

b. Travail à son rythme, selon ses désirs et ses besoins

c. Travail de chez soi, à côté de chez soi et par internet

d. Egalité des chances

e. Pas d’exclusivité territoriale



Modifiez le style du titre

Support réalisé par Damien, ne pas partager sur le net.

Synthèse Présentation Activité LR : Feuille A4 R/V

Mon Objectif : Accompagnez pour gagner le Fast Track 

Vous 350 
PW

Patrick
200 PW

Frédéric
0 PW

Etape 0 : Mois d’inscription

Vous 
500 PW

Claire     
200PW

Fréderic  
400pw

Julie
200PW

Patrick 
0

Etape 1 : Mois d’inscription + 1 mois 
Vous 500 

PW

Frédéric
550 PW

Claire
500 PW

Patrick 
450 PW

Julie
0

Marc 
200 PW

Nathalie
0

0

200P
W

Etape 2 : Mois d’inscription + 2 mois 

Vous
800 PW

Claire
500 PW

Frédéric
1000 PW

Julie
150 PW

Thomas
0

Nathalie
400 PW

Marc
200 PW

Patrick
400 PW

200
PW

350
PW

0

0

Etape 3 : Mois d’inscription + 3 mois  

Mois d’inscription + 1 Mois + 2 Mois + 3 Mois + 4 Mois

Qualification
Niveau 1 (JM) ≥ 

4000 PW
Niveau 1 (JM) ≥ 

4000 PW

Bonus minimum
garanti Etape 0 Etape 1 Etape 2

Etape 3 =100€+150€
+ votre marge

Etape 4 =250€
+ votre marge

Période de qualification Confirmer

....  12

Indiquez votre : Nom, prénom, tel et email et laisser la feuille A4 R/V à votre prospect
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Si vous n’êtes pas à l’aise pour effectuer une présentation d’affaire alors télécharger sur votre mobile ou tablette la vidéo de 
présentation et imprimer la feuille A4 R/V de synthèse que vous présenter au prospect après la vidéo.

https://www.crm-synergie.com Montrer la vidéo puis échanger, donner la feuille A4 R/V et répondre aux 
questions, rassurer, montrer que l’activité est simple, sans risque, 

avantageuse et que vous êtes présent(e) pour l’accompagner

https://www.crm-synergie.com/

