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Support réalisé par Damien, ne pas partager sur le net.

Quoi faire pour augmenter ses bonus ?

2

Etape 1
• Liste de noms

Etape 2
• Discussion ou échange

Etape 3
• PA ou Vente : Face à Face, Email, Sms, WhatsApp, Messenger

Etape 4
• Closing : Inscription VDI alternative CP ou Client.

Retour
étape 1

• Réappliquer avec ses filleuls !
SAS Synergie 
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Etape 1 •Liste de noms

Répertoire téléphonique

Contacts emails

Contacts réseaux sociaux

Connaissances de proximité

Album et galerie photos
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Etape 2 •Discussion ou échange
1er Temps : Prendre des Rdv avec son entourage < 25km pour s’entrainer !
2ème Temps : Contacts > 25km. 

VENTE

Bonjour xxxx, je t'appelle car je viens de démarrer une nouvelle
activité dans le domaine des soins de la peau avec des produits
naturels à l'Aloe Vera. Je cherche des cobayes pour m'entrainer. Tu
veux bien m'aider ?

Heu oui, mais que puis-je faire ?
C'est très simple, je passe chez toi ou tu passes chez moi, on prend un
café et je te fais découvrir ma gamme en t'offrant un soin à domicile.
Cela me permettra de m'entraîner et tu me donnera ton avis.

Oui avec plaisir, j'aime bien jouer le cobaye quand c'est agréable 
Ok super, tu serais dispo mardi soir ou samedi matin ? Alors c'est noté
à Samedi à 10h00, je te laisse le soin de le noter de ton côté, à
Samedi.

C'est simple, efficace et personne ne refuse de vous aider présenté de cette façon

PARRAINAGE
Bonjour Julie, je t'appelle car je viens de démarrer une
nouvelle activité, je suis maintenant chef d’entreprise 
 Tu as toujours été de bon conseil pour moi, j’aimerais

te rencontrer pour en discuter et ainsi bénéficier de
ton opinion.

Heu oui, mais que puis-je faire ?
C'est très simple, je passe chez toi ou tu passes chez moi,
on prend un café et je te présente ma nouvelle activité et
tu me donnera ainsi ton avis. Je t’en remercie,
sincèrement.

Oui avec plaisir, 
Ok super, toi et ton compagnon seraient disponibles mardi
soir ou samedi matin ? Alors c'est noté à Samedi à 10h00,
je te laisse le soin de le noter de ton côté, à Samedi.
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Objectif Vente : Testing produits

Faire circuler 3 jours et ajouter le LR-World

Soirée cocktails Aloe Vera Ajouter la feuille R/V de la pharmacie au 
naturel et faire tester !

Testing produits dans la convivialité, texture, odeur, ressenti. Faire 
simple et la qualité des produits fera le reste.

80 ml de Gel Aloé Vera Sivera
le jus d’un ¼ de citron vert 

1 rondelle de citron 
Feuilles de Menthe 

Glaçons

30 ml de Gel Aloé Vera Pêche 
20 ml de Sirop Grenadine 

80 ml de Eau 
20 ml de Citron 

Glaçons
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Objectif parrainage :

https://www.crm-synergie.com Si vous n’êtes pas à l’aise pour effectuer une présentation d’affaire alors télécharger sur 
votre mobile ou tablette la vidéo de présentation et imprimer la feuille A4 R/V de 
synthèse que vous présentez au prospect après la vidéo. Répondre aux questions, 
rassurer, montrer que l’activité est simple, répondre à son besoin et pas au votre.
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 La société

a. 35 ans de succès
b. Société Allemande
c. Producteur et Fabricant
d. Marchés du futur : bien-être et beauté
e. Comité d'entreprise 

 Accompagnement LR-Synergie
a. Solutions marketing clefs en main : newsletters, promos, 

flyers, livrets, vidéos, tutos, sites web, vente internet
b. Deux sites web professionnels Vente & Recrutement

Votre : Nom, prénom, tel et email

 Plan de rémunération
a. Charges sociales payées
b. Marge 40% + bonus différentiels, bonus leader …
c. Bonus voiture pour managers et plus
d. Minimum garanti Fast Track 250€, 500€, 1000€
e. Voyages

 Conclusion
a. Aucun risque, économie pour soi et gain d’argent
b. Travail à son rythme selon ses objectifs
c. Travail par Internet et à côté de chez soi
d. Egalité des chances
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Profil vendeur Profil manager : construction
d’un réseau de distribution

Complément de revenu Revenu de carrière

Page 2/2
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Etape 2 •Discussion ou échange

Connaissances > 25km : traitement par message, tel et e-mail 

On retournera le 1er lien ou le 2ième selon la discussion :
 Le 1er lien est sans l'espace d'inscription et le second avec l'inscription online.
 Attention il faut changer l’identifiant 69 par le votre.

Préliminaire : Discussion de courtoisie, comment vas-tu ? le boulot, les enfants, ça va ? le bla bla habituel, puis on
pose la question principale.

Es-tu satisfaite de ta situation actuelle ?
Si je te présente un moyen d’améliorer ta situation à l’avenir, es-tu prête à y réfléchir ?
Merci pour ta réponse, écoute, moi je développe une activité de chez moi et je m'éclate. Au vu de notre discussion,
je pense que cela pourrait te plaire, je t'invite à regarder cette présentation vidéo et on en reparle

👉 https://nous-rejoindre.com/VideoActivite.php?id_client=69
ou 👉 https://nous-rejoindre.com/vdi-inscrit-PA-DK.php?id_client=69
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Etape 2 •Discussion ou échange

Contacts réseaux sociaux : traitement par message, tel et/ou e-mail 
Préliminaire : Discussion de courtoisie, nous sommes amis sur {Facebook
Instagram, Whatsapp}, depuis pas mal de temps et j'aime bien les posts que tu
partages. Tu vas bien ? Pas trop impacté par la crise actuelle ?

Attendre les réponses, puis poser la question principale :
Si je te présente un moyen d’améliorer ta situation future, es-tu prêt à y réfléchir ?
Aurais-tu l'esprit ouvert à l'étudier ?

Merci pour ta réponse, écoute, moi je développe une activité de chez moi et je
m'éclate. Au vu de notre discussion, je pense que cela pourrait te plaire, je t'invite à
regarder cette présentation vidéo et on en reparle

 👉 https://nous-rejoindre.com/VideoActivite.php?id_client=69
 Ou 👉 https://nous-rejoindre.com/vdi-inscrit-PA-DK.php?id_client=69

Coucou Prenom du contact,

Blabla puis au cours de l’échange

Moi pendant le confinement, j’ai 
démarré une nouvelle activité, je 
suis maintenant chef d'entreprise 

😊

J'aimerais avoir ton opinion au sujet 
de mon nouveau business, regarde 

cette présentation vidéo 

👉 https://nous-
rejoindre.com/VideoActivite.php?id

_client=69

Je t’appelle demain pour en 
discuter, bonne journée

Damien
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Etape 2 •Discussion ou échange

Contacts : Facebook, Instagram, WhatsApp, Messenger

Préliminaire : Discussion de courtoisie, nous sommes amis sur {Facebook Instagram, Whatsapp}, depuis pas mal de
temps et j'aime bien les posts que tu partages. Tu vas bien ? Pas trop impacté par la crise actuelle ?

Attendre les réponses, puis poser la question principale :
Si je te présente un moyen d’améliorer ta situation future, es-tu prêt à y réfléchir ? Aurais-tu l'esprit ouvert à
l'étudier ?

Merci pour ta réponse, écoute, moi je développe une activité de chez moi et je m'éclate. Au vu de notre discussion, 
je pense que cela pourrait te plaire, je t'invite à regarder cette présentation vidéo et on en reparle

 👉 https://nous-rejoindre.com/VideoActivite.php?id_client=69
 Ou 👉 https://nous-rejoindre.com/vdi-inscrit-PA-DK.php?id_client=69

On retournera le 1er lien ou le 2ième selon la discussion :
 Le 1er lien est sans l'espace d'inscription et le second avec l'inscription online.
 Attention il faut changer l’identifiant 69 par le votre.
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Etape 2 •Discussion ou échange

Contacts froid : fiche Synergie
Préliminaire : D'abord je regarde le jour et l'heure de la demande, puis je consulte le site sur lequel la demande fût
effectuée, puis j'appelle.

"Bonjour Mme Dupont, je fais suite à votre demande d'information effectuée sur mon site web. Vous êtes bien en
recherche d'un complément de revenu ? (attendre la réponse) Ok, parfait, afin de mieux cibler votre besoin, je
souhaite que nous prenions quelques minutes pour échanger, c'est important pour vous et pour nous.

Puis, je pose des questions ouvertes. Je discute bien 10 à 15 mn, je la rassure, je prends le temps de la découvrir.
J'explique notre activité, par exemple en racontant mon histoire pourquoi j'ai débuté cette activité et je précise que
pour débuter l'activité, on bénéficie à VIE pour seulement 55€ d'un e-commerce pour travailler de chez soi et de
quelques produits à l'Aloe Vera pour tester et travailler autour de chez soi. Puis, je lui précise de consulter l'email
de présentation d'activité que j'adresse depuis mon CRM. Envoyer le courriel 2a Présentation d'Activité DK
Inscription Online et je fixe le prochain RdV tél pour faire le point.

Aperçu du courriel 2a-PA-DK :
 👉 https://nous-rejoindre.com/vdi-inscrit-PA-DK.php?id_client=69
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Quoi faire pour augmenter ses bonus ?

13

Etape 1
• Liste de noms

Etape 2
• Discussion ou échange

Etape 3
• PA ou Vente : Face à Face, Email, Sms, WhatsApp, Messenger

Etape 4
• Closing : Inscription VDI alternative CP ou Client.

Retour
étape 1

• Réappliquer avec ses filleuls !
SAS Synergie 
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CRM-Synergie : Présentations d’Affaire par Email et SMS 

E-mails SMS, WhatsApp, Messenger
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CRM-Synergie : Adresser la vidéo explicative par Email



Modifiez le style du titre

16/15

2a_Presentation_Activite_DK_InscriptionOnline
Le courriel pointe sur l’espace d’inscription avec vidéo
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Adresser la vidéo explicative par Sms, WhatsApp, Messenger

Exemple de SMS avec PA 33mn + SANS inscription en ligne :

Merci pour ta réponse, voici un lien qui présente brièvement l’offre d’activité et les
solutions d’accompagnement.
👉 https://nous-rejoindre.com/VideoActivite.php?id_client=69
Ou👉 https://bit.ly/3dp7Ltg

Récupérer votre lien réduit disponible dans les SMS prédéfinis de votre CRM
Ou changer l’id 69 par le votre, puis Copier/Coller
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Quoi faire pour augmenter ses bonus ?
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Etape 1
• Liste de noms

Etape 2
• Discussion ou échange

Etape 3
• PA ou Vente : Face à Face, Email, Sms, WhatsApp, Messenger

Etape 4
• Closing : Inscription VDI alternative CP ou Client.

Retour
étape 1

• Réappliquer avec ses filleuls !
SAS Synergie 
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Etape 4 : Closing pour conclure le parrainage plus vite et plus souvent

 Questions ouvertes (si connaissance lointaine alors utiliser le VOUS) :

• Es-tu satisfait de ta situation actuelle ?
• De quand date ta dernière augmentation ? 
• Quels points ont retenu ton attention dans la vidéo ?
• Qu'est-ce qui t'empêche de démarrer aujourd'hui ?
• Quels sont les éléments manquants qui pourrait te convaincre ?

La question « Que fait-on ? »
• Cette question est une question ouverte. Idéalement posée après un temps de silence, un temps de réflexion, elle a le 

mérite de forcer la main du prospect, en lui donnant la parole.

Dressez un bilan
• Quand le prospect montre des signes d'hésitation, faites le point sur les avantages de l’activité

Mettez une bonne pression
• Cette technique consiste à visualiser les bénéfices futurs, du point de vue de votre prospect.

Si refus alors Alternative : 
• Client ou CP
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Indépendant mais très bien accompagné 
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Bon Succès !


